Мастерская текстов «Берись и делай» - это ресурс в Интернете, представляющий собой мастерскую лучших текстов для сайтов, которую создал индивидуальный предприниматель Паничкин Денис Владимирович (ИНН 056107575910, ОГРНИП 313470311200020), профессиональный исполнитель курсовых и дипломных работ, а также агент по недвижимости. Данный сайт реализован на хостинге Ucoz и «доработан напильником», - то есть я именно взялся и сделал то, что задумал. А на этот раз я задумал открыто выступить против бесконтрольно распространившегося вида массовой манипуляции (если не сказать более откровенно, используя русский синоним – «одурачивание»). Имя этой манипуляции – «продающие тексты» и «SEO-оптимизация».
  
Скажем «нет» продающим текстам и SEO-оптимизации!

«Сайтолитератор» не только ничего общего не имеет с «продающими текстами» и «SEO-оптимизацией», но даже сознательно задуман и реализуется против них. «SEO-оптимизация» и «продающие тексты» ставят своей задачей не создание интересного сайта, а «всеми правдами, а более неправдами» получения высокого места в поисковой системе. Я отношусь к этому весьма отрицательно и считаю, что на смену этим манипуляциям должна прийти подлинно творческая работа над Интернет-ресурсами. Конечно, я понимаю, что моего мнения мало, нужно, чтобы это поняло большинство пользователей Интернета. Но всегда должен кто-то действовать не просто не взирая на мнение окружающих: я же - больше того - намерен заставить окружающих побольше взирать на моё мнение!
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***

Что я предлагаю

 Я предлагаю свои услуги по:
· написанию тематических текстов для сайтов – текстов одновременно грамотных, интересных и оригинальных, а значит – качественных;
· подбору материалов для переработки в текстовое содержание сайтов по заданной теме;
· также предлагаю на продажу имеющиеся у меня готовые тексты.
Вы можете прочитать подробнее том, что представляет собой мой подход к разработке сайтов и чем он отличается от «SEO-оптимизации». Также я оставляю за собой право отказать любому желающему получить текст моей работы!

	«Копирайтинг высоких гонораров», SEO-оптимизация и прочее
	Народные тексты

	Работа на «сектор, где вращаются большие деньги» (не принимая во внимание, откуда они туда попадают, так как никакое, даже самое «богатое и влиятельное» частное лицо не имеет права на их эмиссию)
	Работа на широкий круг заказчиков, на тот сектор, где создаётся новая стоимость или «катализируется» процесс её создания 

	Основной показатель для разработчика – «эффективность», максимизация прибыли любой ценой, включая махинации, приписки, «откаты» и «распилы».
	Я считаю себя вправе получать прибыль, если ещё кому-то, кроме меня, будет хорошо (мои тексты-рассказы будут способствовать хотя бы небольшому увеличению продаж, популярности сайтов и т. п.).

	Собственная реклама обещает кратное увеличение продаж (самое меньшее – «удвоение») и за короткий срок (один или два месяца).
	Я не даю обещаний, которые невыполнимы (при сильной конкуренции увеличение на 10 % - отлично, 5-7 % - хорошо).

	Популярность и признание достигаются  - больше всего - наказуемым поведением: «другая структура текста, другое построение речи и совсем другие задачи», то есть «лучшими» считаются тексты и речь с нарушением норм речевой культуры. Аналогия: как если бы в спорте поощряли одновременно допинг и договорные игры.
	Популярность достигается сочетанием содержания (текст) и формы (изображения), а не настройками. В этом отношении сайт должен походить на книгу, написанную способным писателем и проиллюстрированную не менее способным художником.

	Предложение строится на «рейтинговых» показателях (места в поисковых программах) и количестве заходов на сайт (причём «массовые» посетители сайта могут быть нанятыми «кликерами», инсценирующими популярность).
	Предложение строится на содержании текстов-рассказов, без «погони за первыми местами». Все первыми быть не могут. Места в списках поисковых программ и количество посещений сами по себе ничего не значат. Лучше 8 действительных покупателей или заказчиков, чем 800 любопытных, заглянувших на сайт.

	Реклама создаётся в целях потребительского образа жизни, в основе - коммерческий подход к повседневности. Отдельные потребности формируются искусственно, чтобы продавать то, что не нужно, и по завышенным ценам. Реклама может содержать скрытые унижения.
	Реклама призвана правдиво, доходчиво информировать покупателей о товарах и услугах, воспитывать у них разумные потребности, прививать хороший вкус.



Как заказать текст?

Я практикую два способа приёма заказов: по выезду и через Интернет. Цена договорная, но определяется тематикой текста и сайта, для которого он пишется, сроком и объёмом работы, но я не практикую «цену из расчёта за 1000 знаков», надбавки за количество ключевых слов и прочее. Я - сайтолитератор, а не копирайтер и не фрилансер, и у меня свой подход (впрочем, я не столько придумал, сколько воскресил его).

Заказ по выезду 

Я являюсь индивидуальным предпринимателем, и поэтому не нуждаюсь в офисе для приёма заказов и практикую выездную работу. Заказ очно производится по взаимной договорённости по телефону:

+7 (911) 923-22-98

Место и время встречи согласуются заранее. При выезде я располагаю всеми необходимыми документами для принятия заявки. Заявка на написание текста считается принятой к исполнению с момента оформления бланка заказа.

Оформление заказа через Интернет

Для заказа через Интернет мой адрес электронной почты:

DenisMCMLXXIV@yandex.ru 
 
Предусмотрена возможность подачи заявки на выполнение Вашего заказа через Интернет: для этого достаточно написать письмо на указанный адрес с соответствующим запросом, в котором Вы указываете тематику текста. Заказ поступает в исполнение непосредственно после произведенной 50%-й предоплаты услуг – осуществить платёж возможно одним из наиболее удобных Вам способов. По факту готовности Вашего заказа я посредством электронной почты направляю Вам часть работы для ознакомления. Если результат Вас устраивает, то Вы производите оплату оставшейся части стоимости и получаете работу целиком. 


